
⼤阪発明協会知的財産セミナー

　

令和２年１２⽉１１⽇（⾦）１０時００分〜１７時００分
【開催概要】

会員１１，０００円 ⼀般２２，０００円 (消費税込) 
※ 2名以上お申込みの場合、2⼈目から50％引き（⼤阪発明協会法⼈会員のみ）
㊟(1)開催前３⽇以内のキャンセルの場合、受講料はお返しできませんので予めご了承下さい。      
 (2)受講料請求書は、講座開催⽇の１０⽇前頃に郵送いたします。
 (3)他府県発明協会会員でも会員料⾦で受講できます。

開催⽇

開催⽅式

講師

受講料 

申込先

　

一般社団法⼈ ⼤阪発明協会（http://www.jiiiosaka.jp/)T kensyu@jiiiosaka.jp
電話　０６－６４７９－１９２６　ＦＡＸ　０６－６４７９－３９３０ 

交渉学と知的財産戦略【OnTLine】

【プログラム（案）】
１．交渉学の基礎
T・知財業務における「交渉」の必要性
T・交渉学および意思決定の基礎概念
T・模擬交渉（基礎編）
TT -交渉準備の⽅法論
TT -模擬交渉の実践と結果フィードバック
２．交渉戦略の策定
T・より複雑な状況での交渉戦略の考え⽅
TT -ミッションの設定
TT -合意条件に幅をもつ
TT -不合意の可能性とTBATNATの準備
３．交渉学の実践
T・模擬交渉
T・結果へのフィードバックと、合理的意思決定への感情の影響、戦術等

中級・交渉編

 交渉というと「勝ち負けのあるもの」「経験を積み特殊な技能をもつ⼈間だけができること」
というイメージが強く、苦⼿に思う⼈も多いようです。たしかに交渉には駆け引きや相⼿を
説得する局⾯もありますが、交渉のプロはそのような側⾯よりは適切なコミュニケーションに
より合意の幅を広げ、必要な結果を得ることを重視します。また、予め交渉のアジェンダや目標、
合意可能な条件等について⼊念な検討を⾏います。
 本セミナーでは、知財実務に関する題材の、架空のケースで模擬交渉を⾏うことを通じて交渉
の「適切な準備」と「交渉現場での意思決定」について考えます。⼀⼈でも多くの⽅が苦⼿意識
を払拭できることが本セミナーの成功条件です。

申し込みフォームはこちらから
↑

※本セミナーは新型コロナウイルス感染拡⼤の影響により、オンライン形式の開催となります。
〜論理的な交渉戦略の考え⽅と、模擬交渉による実践〜



開催日 セミナー名

申込日　　　　年　　月　　日

実務経験
年　数 ご専門　受講者名 所属部署名 EOmail

（例）電気機械

会社名
または
氏　名

部u署u名
および

連絡担当者

ご住所 〒 TEL

FAX

１K請求書（要・不要）

２K予納金処理の方 得意先コード NoK O O

□振込先銀行　 三井住友銀行　大阪本店営業部　普通預金　f9YY!/G

三菱UFJ銀行　中之島支店　　　普通預金　YYCGCfG

※お申し込み者様宛に、国の説明会、講座・セミナーほかの情報をご案内させていただく場合があります。なお、案内などを希望
　されない場合は、当協会へお申し付けください。
※許可なくして講義内容の録音、録画等をおこなう事を固く禁じます。

大阪発明協会行u

uFAXuYSOSCf9Og9gY
kensyu@jiiiosakaKjp

□口座名義　uuuuuu一般社団法人　大阪発明協会
□郵便振替口座　 YY9CYOfOg!G,fG

交渉学と知的財産戦略～論理的な交渉戦略の考え方と、模擬交渉による実践～１２月１１日（金）
10時00分～17時00分

大阪発明協会知的財産セミナー参加申込書

お支払方法（予納金・現金・銀行振込・郵便振替）

uuu
次のいずれかの機器
・自撮りのできるスマートフォン（iPhone・Android問わず）
・カメラの付いているタブレット（iPad・Android問わず）
・カメラの付いているパソコン（Windows・Mac問わず／カメラは外付けでもOK）

＊いずれもネットに繋がる環境は必要です。また通信代が無制限でないプランの
　方はWiOFi環境で接続してください。
＊あらかじめZoomの会員登録（アカウント作成）などは不要です。
＊スマートフォンの場合、バッテリーの消耗が気になることがありますので、
　電源ケーブルに接続した状態をおすすめします。
＊スマートフォンのYahoo@アプリでは接続できませんのでご注意ください。
　（GoogleuChromecuSafariで接続してください）
u

u
!GZ/（火）に、大阪発明協会より参加申込者に招待メールをお送りいたします。
お送りしましたメールに記載しているリンク先をクリックしてご入室下さい。

◆ZOOM会議入室方法◆u

◆ZOOM参加に必要なもの◆
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